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हमारा देश विकासशील स ेविकसित देश बनने के मार्ग पर 
अग्रसर ह।ै देश की अर्थव्यवस्था में हो रही प्रगति स ेइस 
बात का स्पष्ट सकेंत मिलता ह।ै इस समय हमारे सकल 
घरेल ूउत्पाद की वार्षिक वृद्धि दर लगभग 7 प्रतिशत होने 
का अनमुान लगाया गया ह ैजबकि दनुिया में औसत विकास 
दर 2 प्रतिशत स ेभी कम ह।ै उक्त दर के हिसाब स ेहमारी 
प्रगति न केवल उभरती अर्थव्यवस्थाओं में अव्वल ह ैबल्कि 
इस मामल ेमें हम दनुिया के समृद्ध तथा विकसित देशों स ेभी 
आगे चल रह ेह ैं। यहाँ हमें इस बात को नही ंभलूना चाहिए 
कि हमारी विकास दर अधिक इसलिए ह ैक्योंकि हम अभी 
विकास के उस स्तर पर नही ंपहुंच ेह ैं जो विकसित देशों 
यथा आस्ट्रेलिया, संयकु्त राज्य अमरीका, ग्रेट ब्रिटेन, जर्मनी, 
जापान, फ्रांस आदि देशों को पहल ेही हासिल हो चकुा ह।ै 
किसी देश की आर्थिक प्रगति का मापदंड वहाँ के लोगों की 
आय तथा समृद्धि ही हआु करती ह।ै 

लगभग दो दशक पहल ेतक भारत की आबादी में अल्प 
आय वर्ग का बाहलु्य था पर अब स्थिति बदल रही ह।ै आज 
प्रत्येक तीन में स ेएक भारतीय, 5 लाख स े30 लाख रुपए 
प्रति वर्ष के बीच की आय के साथ मध्य वर्ग में शामिल ह।ै 
वर्ष 2047 तक प्रत्येक तीन में स ेदो भारतीय मध्य वर्ग 
के होंगे। देश में ‘अति समृद्ध’ लोगों की संख्या 1994-95 
में केवल 98,000 थी जो 2020-21 में बढ़ कर 18 लाख 
हो चकुी थी। 

लोगों की आय का उपभोग स ेसीधा सबंंध ह।ै लोग जब 
अधिक कमाते ह ैं तो अधिक उपभोग करते ह ैं और फिर 
अर्थव्यवस्था में वस्तुओं तथा सवेाओं की मांग बढ़ती ह,ै 
उत्पादन बढ़ता ह ैऔर अर्थव्यवस्था में जीवंतता बनी रहती 
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ह।ै जब आय अधिक होती ह ैतो लोग बचत तथा निवश 
भी अधिक करते ह ैं। वैस े भी भारत को बचत आधारित 
अर्थव्यवस्था के रूप में जाना जाता ह।ै दनुिया के जिन 
देशों में बचत दर सबस ेअधिक ह ैउनमें भारत भी एक ह।ै 
2021 के आखिर के आकंड़ों के अनसुार घरेल ूबचत दर 
का वैश्विक प्रतिशत 26.9 था जबकि भारत के लिए यह 
29.3 प्रतिशत था। 

वित्तीय क्षेत्र में व्यापक उदारीकरण के बाद भारत सरकार 
तथा भारतीय रिजर्व ब ैंक ने ब ैंकिग क्षेत्र की स्थिरता तथा 
बैंकों की सवेाओं का उपयोग करने वालों के हितों की 
सरुक्षा के लिए अनेक कदम उठाए ह ैं। भारत में ब ैंकिग तंत्र 
की मजबतूी तथा इसमें भरोस ेके चलते अधिकाधिक लोग 
अपनी बचत को बैंकों में रखना पसदं करते ह ैं, हालांकि 
अन्य विकल्पों के प्रति जागरूकता बढ़ रही ह।ै 

हमारे देश का एक बड़ा वर्ग बचत तथा निवश में फर्क  को 
नही ंसमझता और अक्सर इन्ह ें एक दसूरे का पर्याय समझ 
लिया जाता ह।ै इसका एक कारण लोगों में वित्तीय आयोजना 
के प्रति जागरूकता का कम होना ह।ै देश में वित्तीय साक्षरता 
का अभियान शरुू होने के बाद स ेअब तक हमने लंबा रास्ता 
जरूर तय किया ह ैपर वित्तीय आयोजना तथा सपंदा प्रबंधन 
को व्यवस्थित रूप में अपनाने वाल ेलोगों की कुल मिलाकर 
सखं्या हमारे देश में अभी भी कम ह।ै वित्तीय साक्षरता की 
28 सापके्ष देशों की ग्लोबल रैंकिग मे हमारे देश का 23वा� 
स्थान ह ैजबकि अनेक विकसित देश हमस ेअधिक उच्च 
स्थान पर ह।ै हाल के सबेी सर्वे के आधार पर हमारे देश में 
वित्तीय साक्षरता 27% ह ैआैर जबकि 21वी ंसदी के प्रारम्भ 
में यह अत्यंत कम थी। इसके सापके्ष, विकसित देशों तथा 
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यरूोपीय देशों में यह प्रतिशत 70 स ेअधिक ह।ै यह दर्शाता 
ह ैकि इस क्षेत्र में कितनी सभंावनाए ंमौजदू ह ैं। 

मोटे तौर पर अपने आय व्यय का हिसाब प्रायः सभी रखते 
ह ैं। अगर यह कहा जाए कि कुछ लोग इसी को ही वित्तीय 
आयोजना मान लतेे ह ैं, तो गलत न होगा। पर वित्तीय 
आयोजना को अपनाने का यह अत्यंत सकुंचित एवं सीमित 
दृष्टिकोण कहा जाएगा जो किसी प्रकार स ेइस आयोजना 
के लक्ष्यों को परूा नही ं करता। वित्तीय आयोजना जीवन 
के विभिन्न लक्ष्यों जो धन की आवश्यकता स े जड़ेु हों, 
को हासिल करने की प्रक्रिया ह ैजिसमें कई चरण होते ह ैं। 
व्यक्ति को धन की आवश्यकता विभिन्न उद्देश्यों के लिए 
हआु करती ह।ै इसमें सबस ेपहल ेस्वय तथा परिवार का 
जीवन निर्वाह होता ह।ै जब तक व्यक्ति लाभकारी रोजगार 
अथवा व्यवसाय में लगा हो, तब तक उस ेइस मोर्चे  पर 
समस्या अक्सर नही ंआती, पर जब उम्र हो जाने या किसी 
अन्य कारण स े नियमित आय रुक जाए, तो ऐसी स्थिति 
के लिए पहल ेस ेव्यवस्था करना जरूरी ह।ै यह व्यवस्था 
सवेानिवत्ति आयोजना अथवा आकस्मिकता योजना में आती 
ह।ै सवेानिवत्ति आयोजना वित्तीय आयोजना का केवल एक 
हिस्सा ह।ै सवेानिवत्ति आयोजना में और भी कई पहल ू
शामिल होते ह ैं। हमारे देश में उच्च शिक्षा दिनोदिन महगंी 
होती जा रही ह,ै भारतीय परिवारों में बच्चों के शादी-ब्याह 
पर प्रायः ज्यादा खर्च  किया जाता ह,ै सयंकु्त परिवार प्रथा 
के क्रमशः विघटन तथा रोजगार अथवा व्यवसाय के लिए 
लोगों के दसूरे शहरों में जाने स ेघरों की मांग भी बढ़ी ह ै
और रियल एस्टेट, भल ेही यह दो कमरे का फ्लैट ही क्यों न 
हो, खरीदने के लिए अच्छी ख़ासी कीमत चकुानी हो सकती 
ह।ै देश की आबादी में मध्यम वर्ग का एक बड़ा हिस्सा ह ै
जिसकी महत्वाकांक्षाओं का विस्तार होता जा रहा ह।ै चाहतें, 
जरूरतों का रूप लतेी जा रही ह ैं। महगंी गाड़ी रखना, विदेश 
यात्रा पर जाना अब आम बात हो गई ह।ै वित्तीय आयोजना 
इन्हीं  लक्ष्यों तथा आकांक्षाओं को ध्यान में रखती ह।ै यहाँ 
यह भी उल्लेखनीय ह ैकि भारतीय समाज में यवुा धनाढ्यों 
का एक नया वर्ग शामिल हो रहा ह ैजो किसी कंपनी अथवा 
स्टार्टअप में कार्य करते हएु 20 स े50 लाख रूपये या इसस े
भी अधिक सालाना कमा रहा ह ैं और कई बार जिन्ह ें समझ 

नही ंआता कि इस भारी-भरकम आय का क्या किया जाए। 
न ही इस वर्ग के अधिकांश लोग भविष्य की अनिश्चितताओं 
के लिए तैयारी करते ह ैं। वित्तीय आयोजना उनके लिए 
अत्यधिक महत्वपरू्ण हो जाती ह।ै 

वित्तीय आयोजना की आवश्यकता 
कहते ह ैं, समय का उपयोग न भी किया जाए तो भी समय 
बीत जाता ह।ै पर धन सपंदा के मामल ेमें स्थिति भिन्न होती 
ह।ै धन का उपयोग न किया जाए तो भी इसका अस्तित्व 
बना रहगेा। पर यह बात ऊपर स ेजितनी सरल जान पड़ती 
ह,ै उतनी ह ैनही।ं उदाहरण के लिए यदि किसी ने एक बड़ी 
धनराशि किसी बैंक या डाकघर के बचत खाते में रखी ह ै
और उस ेइस पर सालाना 3 प्रतिशत का ब्याज मिल रहा 
हो, जबकि मदु्रास्फीति की दर 8 प्रतिशत वार्षिक हो, तो 
खाते में रखी राशि का वास्तविक मलू्य समय के साथ कम 
होता जाएगा। इसी प्रकार किसी कंपनी का शयेर खरीदने 
वाला व्यक्ति इस शयेर की बढ़ती कीमत को देख कर खशु 
होता रहता ह,ै पर जब कंपनी या इसके कारोबार की स्थिति 
बिगड़ने लगती ह ैअथवा कंपनी पर कोई और दीर्घकालिक 
सकंट आ खड़ा होता ह ैऔर शयेर धारक, उपयकु्त कदम 
(जैस े कि मौका देख कर इस शयेर को बेच देना अथवा 
अपनी होल्डिंग को कम करते जाना) नही ंउठाता, तो उस े
भारी नकुसान उठाना पड़ सकता ह।ै पसै ेके मामल ेमें एक 
और बात सच ह-ैपसै ेस ेपसैा बनाया जा सकता ह।ै यह इस 
पर निर्भर करता ह ैपसै ेको कब आैर कहा� निवश किया 
जाए। 

अगर वैश्विक अर्थव्यवस्था में उथल-पथुल मची हईु ह ैतो 
निवश का बाज़ार भी इसस े प्रभावित हएु बिना नही ं रह 
सकता। वैस ेभी सभी निवश एक जैसा प्रतिफल नही ंदेते। 
वित्तीय बाज़ार में अस्थिरता अब पहल ेस ेकाफी अधिक ह।ै 
ब्याज दरों में जब देखो तब बदलाव होता रहता ह।ै कुछ 
निवशों के साथ कम जोखिम ह ैतो कुछ के साथ अधिक। 
इसी प्रकार कई निवश ऐस ेहोते ह ैं जिनस ेआसानी स ेऔर 
अपनी इच्छा स ेबाहर निकला जा सकता ह,ै जबकि बाकी 
के साथ बहतु सारे प्रतिबंध जड़ेु हएु होते ह ैं और इनस ेएक 
निश्चित अवधि के बाद ही बाहर निकला जा सकता ह।ै इसी 
प्रकार ऋण लनेे स ेपरू्व बहतु सी बातों को जानना-समझना 
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होता ह।ै धीरे-धीरे निवशकों का ऐसा वर्ग खड़ा हो रहा ह ै
जो निवश में पर्यावरणीय तथा अभिशासन स ेसबंन्धित मदु्दों 
को भी महत्वपरू्ण मानदंड मानता ह,ै ई एस जी (इन्वायरनमेंट, 
सोशल, गवर्नेंस) के प्रति कार्पोरेट जगत में भी जागरूकता 
बढ़ रही ह।ै एक औसत व्यक्ति के लिए इन सब की परूी 
जानकारी रखना और इनके बीच निवश की राह निकालना 
मशु्किल हो सकता ह।ै इस लिए बाहर स ेपरामर्श लनेे की 
आवश्यकता का महत्व बढ़ जाता ह।ै 

लोग भल ेही न मानें या न सनुें, वित्तीय आयोजना विशषेज्ञता 
का विषय ह,ै भल ेही इस विशषेज्ञता के स्तर अलग-अलग 
हों। अतः जहां भी आवश्यकता हो इस ेस्वय में विकसित 
किया जाना चाहिए और जहां ऐसा कर पाना सभंव नही ंहो 
वहाँ बाहर स ेसहायता ली जानी चाहिए। देश में वैयक्तिक 
वित्तीय आयोजना सलाहकार तो ह ैही,ं इस कार्य स ेजड़ुी 
एजेंसियां भी ह ैं। 

वित्तीय आयोजना परामर्श सेवाओं के भिन्न मॉडल 
वित्तीय आयोजना की पशेवेर सवेाए ँशलु्क आधारित होती 
ह ैं। यह शलु्क अलग-अलग तरीकों स े लिया जा सकता 
ह।ै इनमें स ेपहला कमीशन के आधार पर शलु्क लनेा ह ै
अर्थात वित्तीय आयोजना जिस रकम के लिए की जाएगी, 
उसका एक निश्चित प्रतिशत सवेाप्रदाता को बतौर कमीशन 
अदा किया जाएगा। दसूरा तरीका परिणाम आधारित ह ै
जिसमें शलु्क जो मलूतः कमीशन ही होता ह,ै प्रतिफल 
के अनपुात में होता ह,ै सवेाए ँलनेे वाल ेको जितना लाभ 
होगा, सवेाप्रदाता का लाभ भी उसी के हिसाब स ेबढ़ेगा। 
परू्व निर्धारित शलु्क, जिस ेहम फ्लैट फी कहते ह ैं, लकेर 
भी वित्तीय आयोजना परामर्श की सालाना (अथवा अन्य 
निश्चित अवधि हते)ु सवेाए ँउपलब्ध ह ैं। शलु्क लनेे के इन 
सभी तरीकों में स्पष्टता मौजदू ह।ै 

पेशागत प्रशिक्षण तथा प्रमाणन 
जहां ब ैंक अन्य पक्ष उत्पाद बेचते ह ैं, वहाँ उन पर कई 
शर्तें अधिरोपित की गई ह ैं। ब ैंक के जिन स्टाफ सदस्यों 
को म्यूचअुल फंड आदि के विपणन के काम में लगाया 
जाता ह,ै उनके लिए कतिपय प्रमाणन (सर्टिफिकेशन) 
अनिवार्य कर दिए गए ह ैं। और तो और एक निश्चित 

अवधि के बाद इन प्रमाणनों का नवीकरण भी कराना होता 
ह।ै बीमा पालिसी बेचने वालों को भारतीय बीमा विनियामक 
व विकास प्राधिकरण द्वारा निर्धारित पाठ्यक्रम परूा कर, 
परीक्षा देनी होती ह ैजिसमें उत्तीर्ण होने पर वे प्रमाणन हते ु
पात्र होते ह ैं। इसी प्रकार म्यूचअुल फंड के बिक्री एजेन्टों 
के पास असोसिएयशन ऑफ म्यूचअुल फंड्स ऑफ इडंिया 
स ेप्रमाणन हासिल करना जरूरी ह।ै भारतीय प्रतिभतूि और 
विनिमय बोर्ड की एक योजना ह ैजिसमें निवश सलाहकार 
सबेी (इनवेस्टमेंट एडवाइजर्स) रेगलुशेंस, 2013 के तहत 
अपना पंजीकरण करा सकते ह ैं। व्यक्तियों द्वारा निवश 
सलाहकार बनने के लिए ऐसा प्रशिक्षण भारतीय प्रतिभतूि 
बाज़ार ससं्थान (एन आई एस एम) स ेप्राप्त किया जा सकता 
ह।ै इस प्रशिक्षण कार्यक्रम में शामिल विषय ह ैं- वैयक्तिक 
वित्तीय आयोजना के मलूभतू सिद्धांत, धन का अवसर मलू्य, 
ग्राहक की वित्तीय स्थिति तथा विभिन्न चरणों पर उसकी 
आवश्यकताओं का आकलन, विभिन्न प्रकार के निवश 
उत्पाद, वैकल्पिक निवश निधियाँ, पोर्टफोलियो निर्माण, 
निष्पादन पर निगरानी तथा पनुर्मूल्यांकन, निवश प्रबंधन के 
परिचालनात्मक पहल,ू वित्तीय आयोजना तथा सपंदा प्रबंधन 
सवेाओं स ेसबंन्धित विनियम, निवश सलाहकारों के लिए 
नैतिकता के मसल,े आदि। 

वित्तीय आयोजना संस क्ृ ति को प्रोत्साहन व इस हेतु 
क्षमता निर्माण 
फायनेंशियल प्लानिग स्टैंडर्ड्स बोर्ड एक अंतर्राष्ट्रीय ससं्था ह ै
जो विश्व भर में वित्तीय आयोजना को प्रोत्साहित करने तथा 
इस क्षेत्र में क्षमता निर्माण हते ुसक्रिय ह।ै वित्तीय आयोजना 
परामर्श सवेाप्रदाताओं के लिए इसने कतिपय मानदंड 
निर्धारित किए ह ैं। दनुिया के विभिन्न देशों में इस बोर्ड ने 
ससं्थाओं को सर्टिफाइड फायनेंशियल प्लानर का प्रमाणन 
देने हते ुअधिकृत किया ह।ै भारत में ऐस ेकई सगंठन ह ैं जो 
इसके अनसुार सर्टिफाइड फायनेंशियल प्लानर तैयार करने 
का कार्य करते ह ैं। वित्तीय आयोजना का प्रशिक्षण देने वाल े
अन्य ससं्थान भी देश में मौजदू ह ैं। वाणिज्य के पाठ्यक्रमों 
में भी वित्तीय आयोजना तथा सपंदा प्रबंधन के विषय को 
शामिल किया गया ह।ै सिड्बी के पास सर्टिफाइड क्रेडि ट 
काउंसलर तैयार करने की योजना ह।ै 
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वित्तीय आयोजना परामर्श में नैतिकता तथा पारदर्शिता 
हम ध्यान दें पाएगंे कि हमारे देश में खदु को वित्तीय 
आयोजना परामर्शदाता अथवा निवश सलाहकार बताने वालों 
का अपके्षाकृत एक बड़ा वर्ग ह ै जो ग्राहकों को वित्तीय 
उत्पाद जिसमें बीमा, म्यूचअुल फंड आदि शामिल ह ैं, बेच 
कर अधिकाधिक कमीशन अर्जित करने का प्रयास करता 
ह।ै इस वर्ग के लोग भल ेही परामर्शदाता होने का दावा करें, 
पर वास्तव में वे बिक्री प्रतिनिधि अर्थात सले्स एजेंट होते ह ैं। 
यदि ग्राहक की जरूरतों को भलीभाँति समझ कर और परूी 
तरह उनके हितों पर ध्यान कें द्रित कर उनस ेकोई वित्तीय 
उत्पाद खरीदने को कहा जाए तो इसमें कोई हर्ज नही ंह,ै 
लकेिन जहां ज़ोर पहल ेबताए गए पहलओुं को दरकिनार 
कर किसी बीमा कंपनी या म्यूचअुल फंड या किसी अन्य की 
योजना बेच कर एजेंट द्वारा अपनी जेब भरना हो, वहाँ इस 
व्यवहार को लकेर नैतिकता एवं पारदर्शिता के सवाल तो 
खड़े ही होते ह ैं। यह चितंा का विषय ह ैकि जैस-ेजैस ेसमाज 
में आर्थिक समृद्धि बढ़ रही ह ैऔर लोगों के पास निवश 
योग्य सरप्लस बढ़ रहा ह,ै दरु्विक्रय अर्थात मिससलेिंग की 
उक्त प्रवृत्ति भी ज्यादा देखने को मिल रही ह।ै 

जैस-ेजैस े अधिक स े अधिक लोग वित्तीय आयोजना हते ु
बाहरी पशेवेरों की मदद लेंगे, यह सनुिश्चित करना होगा 
कि इस पशे ेमें आधी अधरूी जानकारी रखने वाल,े ग्राहक 
के हितों की बजाय ज्यादा कमीशन कमाने को वरीयता देने 
वाल ेतथा सिर्फ  कुछ खास वित्तीय उत्पाद बेचने की कोशिश 
करने वाल ेलोगों को पशे ेस ेदरू रखा जाए। बहतु स ेमामलों 
में सलाह ग्राहक की स्थिति तथा उसके वित्तीय/जीवन लक्ष्यों 
को ढंग स ेसमझ े बगैर दी जाती ह ैजो ग्राहक के लिए 
हितकर होने की बजाय अहितकर साबित हो सकती ह।ै यहाँ 
निवशकों को भी सजग तथा सावधान रहने की आवश्यकता 
ह।ै उन्ह ें वित्तीय आयोजना सलाहकार या निवश सलाहकार 
की सवेाए ँलनेे स ेपरू्व उनकी योग्यता या क्रे डेंशियल को 
परखना चाहिए। ऐस े सलाहकार तथा निवशक के बीच 
मजबतू विश्वास का रिश्ता होना बहतु जरूरी ह।ै निवशकों 
या बचतकर्ताओं को उनके अधिकारों का भी पता होना 
चाहिए। निवश/बचत योजनाओं के फॉर्म के साथ अथवा 

फॉर्म के पीछे नियम और शर्तें भी दी होती ह ैं। अक्सर 
बारीक अक्षरों में मदु्रित इस सामग्री को लोग पढ़ते नही ंया 
बस सरसरी नज़र डाल कर छोड़ देते ह ैं। कोई वित्तीय निर्णय 
पनुर्विचार के योग्य भी लगे तो भी ज़्यादातर मामलों में मान 
लिया जाता ह ैकि निवश के बाद अब लौटने का कोई रास्ता 
नही ंह ैजबकि विनियामकों द्वारा इस हते ुप्रावधान बनाए गए 
होते ह ैं। एक उदाहरण लें - कम ही बीमाकर्ताओं को जीवन 
बीमा पॉलिसी में फ्री लकु पीरियड की जानकारी होती ह ैऔर 
अक्सर बीमा अभिकर्ता अपने ग्राहक को इस बारे में नही ं
बताते हालांकि नैतिकता मानदंडों में बीमा अभिकर्ताओं या 
वित्तीय आयोजना सलाहकारों के लिए बाध्यकारी ह ैकि वे 
इस तरह की महत्वपरू्ण जानकारियाँ अपने ग्राहक के ध्यान 
में अवश्य लाए।ँ यह भी देखा गया ह ैकि वित्तीय आयोजना 
की रणनीति सझुाते समय आस्ति वर्ग के जोखिम तत्व का 
पर्याप्त प्रकटन नही ंकिया जाता। 

सार्वजनिक क्षेत्र के बैंकों के लिए अवसर
इस पहल ू पर भी ध्यान आकर्षित करना महत्वपरू्ण ह,ै 
सार्वजनिक क्षेत्र के बैंक पिछल े कई वर्षों स े अन्य पक्ष 
उत्पादों की बिक्री कर रह ेह ैं जिसस ेउन्ह ें ब्याजेतर आय प्राप्त 
होती ह।ै और जो उनकी लाभप्रदता में महत्वपरू्ण योगदान 
करता ह।ै कई बैंक अपनी अनषंुगियों के उत्पाद का विपणन 
अपनी शाखाओं के माध्यम स ेकरते ह ैं। पर समेकित वित्तीय 
आयोजना हते ु परामर्श सवेाए ँ देने में सरकारी ब ैंक बड़े 
निजी बैंकों स ेकाफी पीछे ह ैं, जबकि इस क्षेत्र में उनके लिए 
काफी सभंावनाए ंमौजदू ह ैं। जिन बैंकों ने इस कारोबार पर 
अब तक ध्यान नही ं दिया ह ैवे महानगरों तथा बड़े शहरों 
में प्रायोगिक तौर पर इसकी शरुुआत करने हते ुकदम उठा 
सकते ह ैं। इस हते ुउन्ह ें उपयकु्त जनशक्ति का चनुाव करना 
होगा जो प्रमाणन के पश्चात बैंक की ओर स ेऐसी सवेाए ँ
प्रदान कर सकेगी। सार्वजनिक क्षेत्र के बैंकों के पास जन 
विश्वास की जो पूंजी ह,ै उसके मद्दे नज़र वे निवश या 
वित्तीय आयोजना परामर्श सवेा प्रदान करने हते ु मजबतू 
स्थिति में ह ैं। अपनी शलु्क आधारित आय में वृद्धि करने का 
यह उनके लिए अच्छा अवसर हो सकता ह।ै
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